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タイトル 講師名 時間 内容

一
般
経
営

事業承継で地場産業を活性化
～地方から日本を元気に～

小池 俊 45 分

大都市への人口流出や少子高齢化によって地域の中小企業の数が減少して
います。地場産業が活性化するためには企業を存続させること、つまり事
業承継がカギとなります。このセミナーでは自治体が移住者を増やすため
に行っている取り組みや、事業承継型 M ＆ A の成功事例を紹介します。

会社のこれからを考える
～廃業と事業承継～

岡本 啓司 38 分

中小企業の廃業理由の約 3 割が「後継者難」であると言われています。後
継者候補がいないと廃業するしか道は無いのか？ そもそも事業承継につい
て何から考えればよいのか？ このセミナーでは中小企業の廃業の現状と事
業承継に関する意思決定のポイントについてお伝えします。

中小企業の次なる一手
M&Aを活用した成長戦略

和田 誠也 59 分

企業買収（M&A）は 10 年前と比べるとプラスイメージが増加し、身近な
経営手法になっています。地域の人口が減少するなか会社を大きくして雇用
を生み出したい、自社だけでは解決できない課題を共感できるパートナーと
ともに解決していきたいなど、事業拡大を考えている経営者必見です。

研
修
・
人
材
育
成

経営者・管理者が成果を出すための
12 の原理原則（12）

片貝 竜也 7 分

数多くの研修を手掛ける講師。研修後に「成果を出せる人」と「成果を出せない人」
がいます。その違いは、研修で学ぶスキル以外の部分、物事や状況に対する認識
と対応の仕方という原理原則にありました。全 12 回でその原理原則をお伝えしま
す。第 12 回は＜失敗の原因は「情報不足」「過信」「思い込み」「面倒」＞です。

存在感で差をつける！
印象マネジメント講座　入門編 長島 佳美 49 分

第一印象は初対面の相手がほんの数秒の間に感覚で決めてしまうと言わ
れています。相手に好印象を与えることで、交渉を進めやすくなります。
印象力を高め、信頼感を与える方法を「外見 Appearance 」「振舞い
Behavior」「コミュニケーション Communication」の観点から学びます。

必見！人を動かす３つの極意 生駒 正明 44 分

なぜか部下が、自分の思い通りに動いてくれない…。コミュニケーションの方法
や自らの心構えを変えることで、その悩みは解決するかもしれません。人が動く
ようになる環境・関係性の作り方や、誰もができる効果的な伝え方・聴き方を身
につけ、社内の人材活用・育成、生産性向上、営業力強化に繋げていきましょう。

健
康

ラ
イ
フ
ス
タ
イ
ル

幸せな人生を送るための睡眠改善 ヨシダ ヨウコ 44 分

睡眠は私たちの健康と生活の土台であり、毎日ごはんを食べるように毎日
睡眠をとる必要があります。このセミナーでは睡眠に関するお悩みを、7
つの動物タイプ別に分類して解決します。良質な眠りを手に入れて、健康
で幸せで、生産性の高い日々を過ごしましょう。

正しく怖がるインターネット
～大人も知らない炎上リテラシー～ 小木曽 健 52 分

インターネット上の不適切な発言や投稿によって批判が集中する「炎上」は、
情報の拡散が速く、記録として残りやすいため、たったひとつの過ちで人生
が変わってしまうこともあります。過去の実例から適切な対処方法を知り、
安心してインターネットを利用するための正しい心構えをお伝えします。

労
務

人が育つ！定着する！
『新標準の人事評価』 安中 繁 36 分

人事評価制度は人を育てるしくみです。処遇に「主流・傍流」の格差をつ
くらず、評価のしかたを変えれば社員は納得し、成長します。人口減少社
会において、企業の発展には人材育成の質が重要になってきます。多様な
雇用形態にも対応する、新しい人事評価制度について解説します。

政
治

経
済

政治家の喧嘩力
～壁の打ち破り方～ 松井 一郎 60 分

松井氏の語る『喧嘩力』は、日本の政治において重要な議論のひとつとな
りました。本講演では政治改革の必要性と競争的なアプローチの重要性を
強調し、地方自治体の役割とリーダーシップのとり方についてお話ししま
す。（公開期限：2024 年 12 月末まで）

税
務
・
財
務
経
理

新任経理担当者向け
経理実務　実践講座 石川 アサ子 94 分

簿記は仕訳から始まり決算を終えるまでの一連の業務を企業会計のルール
に則り、体系化したものです。実務講座編では決算書作成にかかる広範囲
な諸取引にかかる高度な処理方法や、決算書の見方をわかりやすく実務に
沿って解説します。（公開期限：2024 年 1 月末まで）

新任経理担当者向け
経理実務　基礎講座 石川 アサ子 89 分

簿記は仕訳から始まり決算を終えるまでの一連の業務を企業会計のルール
に則り、体系化したものです。基礎講座編では会計に必要な各種書類の意
味、用語の意味や覚え方のコツ、作成方法をわかりやすく実務に沿って解
説します。（公開期限：2023 年 12 月末まで）

※掲載されているタイトルは、ご覧いただけるものの一部です

お す す め セ ミ ナ ー

簿記は仕訳から始まり決算を終えるまで
の一連の業務を企業会計のルールに則
り、体系化したものです。簿記の仕組
みを理解することは会社のお金の流れを
理解することになります。基礎講座編で
は会計に必要な各種書類の意味、用語
の意味や覚え方のコツ、作成方法をわ
かりやすく実務に沿って解説します。

石川　アサ子

11 元商社マンが語る　価格交渉の極意 22
税務・財務・経理

輸出企業の業績は回復基調で受注が増
えている会社もありますが、競争が激
しい業界の企業は受注単価を引き上げ
ることが難しい状況です。このセミナー
ではインフレや原料高騰のなか「販売
価格を上げる」「仕入れ価格を調整する」
などの価格交渉を有利に進めるための
ポイントを学びます。

ビジネス交渉コンサルタント
元プロボクサー商社マン

株式会社プロモーターズ・カンパニー
代表取締役　中小企業診断士

研修・人材育成

新任経理担当者向け
経理実務　基礎講座　公開期限：12 月末

※ 2023 年 10 月の再生回数を集計
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月間 視 聴 ラン キング 　 BEST 2

生駒　正明


